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MELEDAKKAN PROFIT DARI RAK BUKU: 9 

LANGKAH KONGKRET MENGUBAH KOLEKSI 

CETAK DAN DIGITAL MENJADI BISNIS 

PENGHASIL UANG 

 

Pendahuluan 

Selamat datang, kolektor pengetahuan! Anda tidak sedang menghadapi 

masalah, Anda sedang duduk di atas tambang emas intelektual yang 

luar biasa. Ribuan buku di tangan Anda—mulai dari seluk-beluk 

ekonomi, strategi perbankan, rahasia sukses pengembang diri, hingga 

peta jalan keuangan—semuanya adalah modal awal terhebat yang bisa 

dimiliki seorang pebisnis. Nilai koleksi Anda jauh melampaui harga 

sampulnya. Ini adalah gudang solusi yang siap dilepaskan ke pasar. 

Anda sudah melewati fase mengumpulkan data. Sekarang, saatnya 

masuk ke fase yang jauh lebih menguntungkan: bagaimana 

memastikan semua kekayaan intelektual itu bekerja keras untuk Anda. 

Pertanyaan besarnya bukan lagi ‘apa yang harus saya baca,’ melainkan 

‘bagaimana semua ini menghasilkan uang di rekening bank saya?’ 

Jangan khawatir jika Anda merasa bingung harus mulai dari mana. 

Keraguan itu normal, tetapi berhenti bertindak bukanlah pilihan. Ebook 

ini hadir sebagai mentor pribadi Anda, memotong semua teori bertele-

tele, dan langsung fokus pada aksi nyata. 

Kami akan mengubah pandangan Anda dari seorang kolektor menjadi 

seorang arsitek bisnis. Bersiaplah untuk mendapatkan strategi konkret, 

langkah-langkah praktis, dan model bisnis yang telah teruji untuk 

mengubah tumpukan buku Anda menjadi sumber pendapatan yang 

stabil dan inspiratif. Mari kita mulai! Kita ubah aset menjadi omzet! 
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Bab 1: Membongkar Harta Karun: Cara Cepat 

Menemukan Niche Bisnis Paling Menguntungkan 

dari Koleksi Buku Anda 

 

Selamat datang di titik nol transformasi! Koleksi buku Anda bukan 

tumpukan debu, tapi adalah ladang uang tunai yang siap dipanen. Ini 

bukan saatnya membaca ulang semua teori, ini saatnya bertindak cepat 

menentukan jalur emas Anda.  

Langkah pertama adalah menghilangkan rasa kewalahan. Koleksi Anda 

memang luas, tapi kita harus segera menemukan irisan spesifik yang 

paling teyang dan paling dicari pasar. Kita tidak mencari ide, kita 

mencari bukti. 

Mulailah dengan ‘Inventarisasi Kilat’. Ambil waktu 30 menit saja. 

Pisahkan koleksi fisik dan digital Anda ke dalam tiga kategori besar 

yang paling dominan. Misalnya: A. Keuangan dan Investasi (700 

buku). B. Pengembangan Diri dan Produktivitas (500 buku). C. Sejarah 

dan Biografi Tokoh Sukses (300 buku). Jangan hiraukan sisa buku yang 

sedikit. Fokuskan energi pada Tiga Besar ini. 

Setelah Anda tahu mana yang paling banyak volumenya, lanjutkan ke 

‘Tes Antusiasme 5 Menit’. Dari tiga kategori dominan itu, mana yang 

paling membuat mata Anda berbinar? Mana topik yang Anda kuasai 

dan Anda nikmati saat menceritakannya kepada orang lain tanpa perlu 

persiapan? Bisnis yang sukses jangka panjang dibangun di atas gairah, 

bukan hanya volume buku. Misalnya, jika Anda punya paling banyak 

buku tentang Keuangan, tetapi hati Anda lebih bersemangat membahas 

Pengembangan Diri, fokuslah pada Pengembangan Diri. Volume yang 

lebih rendah bisa diatasi, tetapi kurangnya semangat akan membunuh 

bisnis Anda di bulan ketiga. Pilih topik yang membuat Anda merasa 

seperti seorang mentor alami. 
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Ini bagian krusial: ‘Verifikasi Kebutuhan Pasar Sekarang’. Kita sudah 

punya volume dan gairah, sekarang kita cari profitabilitas. Buka 

Google Trends, lakukan pencarian sederhana di media 

sosial, atau lihat di forum-forum online. Apa masalah spesifik yang 

sedang dihadapi oleh audiens Anda di topik pilihan itu? Contohnya, 

jika Anda memilih Keuangan, jangan berhenti di sana. Apakah pasar 

butuh pelajaran tentang akuntansi dasar, atau mereka butuh solusi cepat 

tentang cara mengelola utang pinjaman online? Koleksi buku lama 

Anda harus dijadikan pondasi untuk menjawab masalah modern yang 

mendesak.  

Tugas Anda adalah menjadi spesialis, bukan generalis. Ini disebut 

‘Menemukan Hyper-Niche’. Gabungkan koleksi buku Anda (asset), 

minat Anda (gairah), dan masalah pasar (demand). Jika Anda punya 

banyak buku Pengembangan Diri dan gairah Anda adalah 

produktivitas, dan pasar sedang mencari solusi untuk Gen Z yang 

kesulitan fokus di era digital, niche Anda bukanlah sekadar 

"Pengembangan Diri." Niche Anda adalah "Panduan Praktis 

Menghilangkan Distraksi Digital berdasarkan Prinsip Produktivitas 

Abad Ke-20 untuk Pekerja Remote." Spesifik, tajam, dan langsung 

menyasar pembeli yang jelas.  

Hyper-niche yang spesifik inilah yang akan memungkinkan Anda 

mendominasi dan menghasilkan uang dengan cepat. Anda tidak 

menjual buku, Anda menjual solusi yang dibangun dari kebijaksanaan 

ribuan buku Anda. Sekarang, tentukan tiga pilihan hyper-niche Anda, 

dan kita akan segera memvalidasinya dengan uang. Semangat! 
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Bab 2: Strategi Jual-Beli Buku Cetak Bekas: 

Meraup Untung Besar dengan Model Bisnis Tanpa 

Toko Fisik 

 

 

Koleksi buku cetak Anda itu adalah harta karun yang siap diubah 

menjadi aliran kas. Kita akan fokus pada efisiensi maksimum. Lupakan 

sewa ruko mahal dan biaya operasional yang mencekik. Kita bergerak 

secara digital dan sangat gesit. 

Langkah pertama yang harus Anda lakukan adalah Kurasi Cepat dan 

Brutal. Jangan coba menjual semua buku Anda sekaligus. Fokuskan 

pada buku dengan permintaan tinggi: bukupengembangan diri populer, 

keuangan personal, dan investasi yang selalu dicari. Pisahkan buku 

yang kondisinya 80% ke atas. Kondisi adalah raja dalam bisnis buku 

bekas. 

Setelah dikurasi, segera tetapkan Strategi Harga Dinamis. Cari tahu 

harga pasaran buku bekas yang sama di tiga marketplace berbeda. 

Tujuannya adalah menempatkan harga Anda sedikit lebih rendah—

sekitar 10%—dari harga rata-rata jika kondisi buku Anda setara atau 

lebih baik. Ingat, Anda mencari volume dan kecepatan perputaran 

modal, bukan untung maksimum per unit. Kecepatan adalah kunci 

sukses model bisnis tanpa toko. 

Selanjutnya, Panggung Digital Anda Harus Memukau. Gunakan 

Instagram sebagai etalase virtual yang cantik. Foto buku dengan 

pencahayaan alami yang cerah. Jangan pernah menggunakan foto 

buram. Tuliskan deskripsi yang memikat, bukan hanya sinopsis. 

Contoh: "Buku ini adalah peta jalan sukses Warren Buffett yang bisa 

Anda baca sambil ngopi!" Gunakan marketplace besar seperti 

Tokopedia atau Shopee sebagai mesin transaksi utama Anda karena 

kepercayaan pembeli sudah terbangun di sana. Jangan hanya 

menunggu. Aktiflah. bergabung di grup komunitas spesifik (misalnya, 

grup diskusi investor saham) dan tawarkan koleksi buku spesifik Anda 

di sana. Targeting yang tepat jauh lebih efektif daripada jualan umum. 
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Aspek krusial dalam bisnis tanpa toko fisik adalah Efisiensi Logistik 

dan Pengemasan. Pembeli tidak akan datang ke rumah Anda, jadi Anda 

harus membawa toko Anda ke rumah mereka. Gunakan bubble wrap 

yang tebal dan kemasan kedap air. Pastikan buku sampai dalam kondisi 

sempurna. Sertakan Sentuhan Personal di setiap paket. Masukkan kartu 

ucapan terima kasih tulisan tangan kecil. Hal sederhana ini mengubah 

pembeli sekali menjadi pelanggan setia yang akan datang lagi dan lagi. 

Sentuhan personal adalah keunggulan kompetitif Anda dibandingkan 

toko buku besar. Atur jadwal pengiriman yang konsisten, misalnya 

setiap pukul 3 sore. Ini memudahkan Anda mengatur waktu dan 

memberikan kepastian kepada pembeli. Jangan biarkan buku 

menunggu terlalu lama di gudang Anda. 

Ingat, bisnis ini adalah tentang perputaran. Uang Anda terikat di rak 

jika buku tidak bergerak. Jadikan koleksi Anda sebuah aset yang 

berputar, dan lihat bagaimana lemari buku Anda berubah menjadi 

sumber penghasilan yang stabil dan inspiratif. Mulai dari sepuluh buku 

terlaris Anda, dan akselerasi sekarang juga! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



MELEDAKKAN PROFIT DARI RAK BUKU NOPEMBER 2025 

  
 

 

7 

Bab 3: Mengubah Ebook Jadi Rupiah: Rahasia 

Membuat Produk Digital Turunan yang Siap Jual 

dalam 7 Hari 

 

 

Anda punya tambang emas, tapi selama ini Anda hanya menjadikannya 

perpustakaan. Ribuan buku itu adalah modal, bukan beban. Rahasia 

mengubahnya menjadi rupiah bukanlah menulis buku baru, melainkan 

mengemas ulang informasi yang sudah ada menjadi produk digital 

yang sangat spesifik dan bisa langsung dikunyah habis oleh pembaca. 

Kita akan bergerak cepat, target kita: produk siap jual dalam 7 hari. 

Langkah pertama adalah ‘Operasi Pemangkasan’. Lupakan semua 

judul buku yang Anda miliki. Fokus pada satu masalah terbesar audiens 

Anda yang paling mendesak. Karena koleksi Anda luas (keuangan, 

sukses, pengembangan diri), pilihlah irisan terkecil. Contoh: "Cara 

Cepat Keluar dari Utang Konsumtif," atau "Tiga Keterampilan Wajib 

Agar Gaji Naik 50%."  

Langkah kedua, dari ribuan koleksi Anda, ekstrak 5-10 prinsip paling 

powerful dan paling mudah dilakukan terkait ceruk yang sudah Anda 

pilih. Jangan menulis ulang bab buku; tarik saja esensinya. Ini adalah 

bahan mentah Anda. Jangan buat ebook setebal 100 halaman. Produk 

digital turunan haruslah ringkas, actionable, dan bernilai tinggi.  

Pada Hari ketiga, putuskan format. Pilih antara tiga format juara: 

Checklist, Template, atau Panduan Ultra-Spesifik (maksimal 10 

halaman). Misalnya, buat "Template Pengaturan Gaji Bulanan 

Otomatis" atau "Checklist 20 Kebiasaan Miliarder Paling Sederhana." 

Fokus utama kita adalah hasil, bukan kuantitas konten. 

Pada Hari keempat, eksekusi. Tulis seolah Anda sedang mengirim 

email penting kepada sahabat yang butuh solusi segera. Gunakan 

bahasa yang sangat lugas. Jika itu template, pastikan semua kolomnya 

berfungsi dan mudah digunakan. Jika itu checklist, pastikan setiap 
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poinnya bisa langsung dicentang. Langsung ke inti, hilangkan semua 

basa-basi akademis. 

Hari kelima adalah ‘Polesan Penjualan’. Desain cover produk Anda 

menggunakan Canva dalam waktu kurang dari satu jam. Desain tidak 

harus rumit, yang penting profesional dan menarik perhatian. Setelah 

itu, buat Sales Copy yang hanya terdiri dari 3-5 poin peluru (bullet 

points). Poin ini harus menjawab: "Apa yang akan pembaca 

DAPATKAN atau HINDARI setelah menggunakan produk ini?" Jual 

solusinya, bukan fitur produknya. 

Hari keenam, siapkan lapak Anda. Gunakan platform penjualan yang 

paling cepat setup-nya seperti Gumroad, Payhip, atau bahkan halaman 

landing sederhana yang terhubung ke sistem pembayaran. Atur harga 

perkenalan yang tidak membuat pembeli berpikir dua kali—antara Rp 

49.000 hingga Rp 99.000. Kecepatan validasi lebih penting daripada 

keuntungan besar di awal. Pastikan produk bisa diunduh otomatis 

setelah pembayaran. 

Hari ketujuh adalah Big Launch. Jangan menunggu website sempurna 

atau audiens ribuan orang. Jual kepada 10 orang pertama di daftar 

kontak WhatsApp, grup Telegram, atau media sosial pribadi Anda. 

Minta testimoni jujur. Begitu ada 5-10 penjualan pertama, produk Anda 

sudah tervalidasi dan siap diskalakan. Ulangi proses ini dengan ceruk 

lain yang Anda kuasai dari koleksi buku Anda. Dalam 7 hari, Anda 

telah mengubah pengetahuan pasif yang hanya Anda simpan menjadi 

aset penghasil uang aktif. Keberanian eksekusi adalah pembeda antara 

kolektor buku dan pebisnis digital sukses. Ayo, segera pilih satu ceruk 

dan mulai mengekstrak nilainya sekarang juga. 
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Bab 4: Menggandeng Pemilik Cafe Untuk Akses 

Pengunjung ke Buku Digital dan Penyediaan 

Bacaan Buku Cetak 
 

 

Ini adalah strategi yang sangat cerdas. Anda tidak hanya menjual buku; 

Anda menjual pengalaman dan akses ke pengetahuan, menggunakan 

kafe sebagai etalase gratis Anda. Kita akan langsung bergerak pada 

implementasi. 

Langkah pertama, lakukan kurasi selektif terhadap kafe yang Anda 

bidik. Jangan asal kafe. Cari kafe yang memiliki suasana tenang, sering 

digunakan pelanggan untuk bekerja dengan laptop, atau berada dekat 

area perkantoran. Kafe semacam ini adalah tempat orang menghargai 

waktu tunggu dan butuh stimulasi intelektual ringan. Anda harus 

membuat Proposal Kilat yang sangat meyakinkan. Tawarkan ini kepada 

pemilik kafe: Anda akan meningkatkan dwell time (waktu tinggal 

pelanggan) mereka. Semakin lama pelanggan betah, semakin besar 

kemungkinan mereka memesan kopi kedua, bahkan makanan. Anda 

menawarkan nilai tambah tanpa biaya sedikit pun bagi kafe. Siapkan 

Pojok Baca Eksklusif. Pilih 10 hingga 15 buku cetak terbaik Anda yang 

relevan (misalnya, strategi bisnis, negosiasi, investasi pemula) dan tata 

dengan estetika tinggi di rak kecil. Jelas beri label: "Koleksi Bacaan 

Eksklusif – Silakan Dinikmati Selama Di Tempat." Buku cetak ini 

berfungsi sebagai umpan yang membangun kepercayaan dan 

memamerkan kualitas koleksi Anda secara keseluruhan. 

Titik krusialnya adalah integrasi koleksi digital. Tepat di samping rak 

buku cetak Anda, tempatkan standing poster yang menarik perhatian. 

Poster itu berisi ajakan: "Akses Ribuan Koleksi Ebook Bisnis dan 

Pengembangan Diri! Scan QR Code Ini Untuk Uji Coba Gratis 24 

Jam." QR Code itu adalah gerbang bisnis Anda. Setelah dipindai, 

pengunjung langsung masuk ke landing page khusus Anda. Beri 

mereka akses terbatas ke 5-10 ebook terbaik Anda selama sehari penuh. 

Ini adalah cara termudah mengubah pengunjung kafe menjadi leads 
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yang berkualitas. Terapkan sistem berlangganan berbayar setelah uji 

coba gratis berakhir. Karena pelanggan berasal dari kafe, berikan 

mereka penawaran khusus, misalnya diskon 20% untuk bulan pertama. 

Ini menciptakan rasa eksklusivitas. 

Bagaimana kafe mendapatkan bagian? Tawarkan komisi yang 

menarik—misalnya 15% dari setiap langganan bulanan yang berhasil 

dicatat melalui QR Code unik mereka. Ini akan memotivasi staf kafe 

untuk secara aktif merekomendasikan Pojok Baca dan mempromosikan 

akses digital Anda. Mereka menjadi perpanjangan tim marketing Anda. 

Jadwalkan rotasi buku cetak setiap dua minggu sekali. Ini menjaga agar 

Pojok Baca selalu terasa segar dan menarik pelanggan untuk kembali 

mengecek koleksi baru. Setiap rotasi adalah kesempatan bagi Anda 

untuk berbicara santai dengan pemilik kafe dan mendapatkan feedback 

langsung tentang buku apa yang paling sering dibuka. 

Ingat, ini bukan hanya menaruh buku. Ini adalah menciptakan 

‘perpustakaan mini’ yang mobile dan menjual aksesibilitas. Kafe 

adalah tempat yang santai, dan pengetahuan yang disajikan dengan cara 

santai jauh lebih mudah dijual. Mulai dengan satu kafe sukses, buat 

studi kasusnya, dan segera ajukan proposal yang sama ke 10 kafe 

lainnya! Semangat! 
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Bab 5: Dari Pembaca Jadi Pakar: Panduan Praktis 

Membangun Otoritas dengan 50 Ringkasan Buku 

Paling Dicari 

 

 

Koleksi buku Anda bukan sekadar tumpukan kertas, itu adalah tambang 

emas informasi yang siap diubah menjadi mata uang. Untuk beralih 

dari sekadar kolektor menjadi Ahli yang dicari (Pakar), kita butuh 

kecepatan dan bukti kredibilitas yang masif. Lima puluh ringkasan 

buku adalah quick win Anda. Jumlah ini cukup besar untuk 

menunjukkan kedalaman dan konsistensi, namun cukup kecil untuk 

diselesaikan dalam 30-45 hari. Ini adalah fondasi otorisasi Anda. 

Langkah pertama adalah Strategi Seleksi Cerdas. Jangan pilih 50 buku 

favorit Anda. Pilih 50 buku yang paling relevan dengan masalah 

audiens Anda dan yang paling sering dicari di mesin pencari. Bagi 

koleksi Anda menjadi lima klaster (misalnya, Keuangan Pribadi, 

Investasi, Produktivitas, Komunikasi, dan Mindset Sukses), lalu pilih 

10 buku paling fundamental dan berpengaruh di setiap klaster tersebut. 

Gunakan data sederhana. Cek daftar Best Seller Amazon atau toko 

buku lokal dalam kategori yang sama. Prioritaskan buku yang dianggap 

“wajib baca” atau buku yang sering dikutip oleh para influencer sukses. 

Ini memastikan ringkasan Anda memiliki daya tarik pasar yang tinggi. 

Selanjutnya, buatlah Formula Ringkasan Aksi. Kebanyakan ringkasan 

buku hanya menceritakan isi. Ringkasan Anda harus memberikan nilai 

tambah. Fokuskan setiap ringkasan bukan pada "apa isi buku," 

melainkan pada "apa yang harus dilakukan pembaca setelah ini." 

Rumus yang sangat efektif adalah "3D": Definisi, Detail, dan 

Diterapkan.  

Pertama, definisikan The Big Idea buku itu dalam satu paragraf. Kedua, 

berikan tiga Key Takeaways (Poin Kunci) yang paling mengubah 

permainan. Ketiga, dan ini yang paling penting, jelaskan bagaimana 

Poin Kunci tersebut bisa Diterapkan hari ini juga, lengkap dengan 
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contoh konkret. Alokasikan waktu maksimal 60 menit untuk setiap 

ringkasan. Ingat, Anda sudah membaca bukunya. Tugas Anda sekarang 

adalah mengekstrak intisarinya, bukan menulis ulang bab demi bab. 

Kunci keberhasilan proyek 50 ini adalah momentum.  

Setelah 50 ringkasan selesai, saatnya membangun Otoritas Visual. Beri 

nama proyek ringkasan ini dengan daya tarik tinggi, misalnya "50 

Intisari Sukses Finansial Para Miliarder" atau "Peta Jalan 50 Buku 

Pengembangan Diri Terbaik Abad Ini." Buat desain sampul yang 

seragam dan profesional untuk keseluruhan koleksi (Anda bisa 

gunakan Canva). Presentasikan koleksi 50 ini di satu halaman arahan 

(landing page) khusus. Ini menegaskan bahwa Anda adalah kurator 

konten serius, bukan sekadar penulis blog. Jangan langsung menjual 

semuanya. Gunakan 5 ringkasan paling kuat sebagai Lead Magnet 

premium gratis. Tawarkan kepada audiens Anda dengan imbalan 

alamat email. Ini adalah langkah pertama Anda membangun daftar 

prospek. 
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Setelah daftar prospek terbentuk, gunakan 45 ringkasan sisanya sebagai 

produk digital pertama yang Anda jual, atau sebagai bonus eksklusif 

untuk layanan konsultasi yang akan Anda tawarkan di masa depan. 

Koleksi 50 ini membuktikan bahwa Anda sudah melakukan riset 

mendalam dan siap memimpin. Otoritas datang dari tindakan. Ubah 

setiap ringkasan menjadi konten audio singkat (podcast 

mini) atau thread di Twitter/X yang menjelaskan Key Takeaway hari 

itu. Dengan memproduksi 50 ringkasan, Anda memiliki bahan baku 

untuk konten selama dua bulan penuh yang secara konsisten 

memposisikan Anda sebagai Ahli yang menguasai berbagai bidang. 

Lakukan sekarang juga! 
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Bab 6: Kelas Eksklusif Berbasis Buku: Taktik 

Ampuh Membuat Workshop dan Konsultasi dengan 

Harga Premium 

 

 

Ini saatnya mengubah koleksi buku Anda yang masif itu menjadi mesin 

uang yang bekerja 24 jam sehari. Ingat, orang tidak membayar Anda 

untuk informasi yang ada di buku, mereka membayar Anda untuk 

filtrasi, kurasi, dan transformasi yang Anda tawarkan. Inilah inti dari 

harga premium. 

Langkah pertama yang harus Anda lakukan adalah berhenti menjual 

"pengetahuan umum." Pilih satu ceruk spesifik yang paling mendesak. 

Dari ribuan buku ekonomi dan keuangan Anda, jangan buat kelas 

"Dasar-Dasar Investasi." Ubah menjadi "Taktik Lindung Nilai 

(Hedging) Krisis Inflasi 2024 Berdasarkan Analisis 5 Buku Pilihan 

Miliar." Semakin sempit fokusnya, semakin tinggi harga yang bisa 

Anda tetapkan. Desain kelas eksklusif Anda menjadi sprint 

transformasi, bukan maraton kuliah. Workshop premium yang ideal 

berlangsung antara 3 hingga 5 jam saja, atau paket konsultasi intensif 

selama 90 menit. Klien berharga diri tinggi tidak punya waktu untuk 

kelas mingguan. Mereka butuh solusi cepat dan terstruktur yang 

langsung bisa diterapkan hari itu juga. 

Gunakan koleksi buku Anda sebagai bukti fisik otoritas Anda. Ketika 

Anda mengadakan sesi online, pastikan tumpukan buku yang Anda 

jadikan sumber utama (misalnya 10 buku teratas) terlihat jelas di latar 

belakang. Saat tatap muka, letakkan buku-buku tersebut di meja. Anda 

tidak sedang pamer; Anda sedang menunjukkan bahwa kurasi Anda 

didukung oleh ratusan jam penelitian serius. Untuk membenarkan label 

"Premium," berikan hasil yang instan dan terukur. Jauhkan PowerPoint 

yang membosankan. Fokuslah pada membuat satu Template Aksi 

Cepat atau Panduan Keputusan Satu Halaman yang merupakan sintesis 

dari semua buku yang Anda 
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bedah. Ini adalah produk akhir yang dibeli peserta—bukan sekadar 

catatan kuliah, melainkan peta jalan yang sudah teruji. 

Taktik ampuh untuk harga premium adalah Scarcity by Design. Jangan 

pernah menerima lebih dari tujuh peserta dalam satu sesi workshop 

eksklusif. Komunikasikan batasan ini dengan jelas. Katakan, "Karena 

ini adalah sesi kurasi mendalam, saya hanya bisa menerima 7 Kurator 

Pengetahuan baru setiap bulannya." Keterbatasan ini menaikkan nilai 

dan memperkuat janji Anda tentang perhatian pribadi.Jadikan buku 

Anda sebagai tiket masuk eksklusif. Salah satu tips brilian adalah 

menamai level konsultasi Anda berdasarkan judul atau penulis buku 

paling berpengaruh. Misalnya, "Sesi Konsultasi Tingkat 'Think and 

Grow Rich' (90 Menit): Menyusun Rencana Keuangan Sepanjang 

Hidup Anda." Ini menciptakan aura misteri dan menunjukkan 

kedalaman pemahaman Anda. 

Ingatlah, Anda tidak lagi menjual buku. Anda menjual eliminasi rasa 

sakit yang spesifik, dengan janji transformasi cepat, didukung oleh 

perpustakaan pribadi Anda. Keahlian kurasi inilah yang membuat harga 

Anda melonjak tinggi dan membuat dompet klien rela terbuka lebar. 

Segera jadwalkan tiga sesi perdana Anda dengan harga dua kali lipat 

dari yang Anda pikirkan; Anda blayak mendapatkan itu. 
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Bab 7: Tiga Jembatan Penjualan Terbaik: Platform 

Wajib untuk Otomatisasi Bisnis Koleksi Buku Anda 

 

 

Selamat datang di tahap paling mendebarkan: mengubah koleksi Anda 

menjadi aset yang bekerja 24 jam sehari. Kita tidak hanya ingin 

menjual buku, kita ingin membangun sistem. Otomasi adalah kunci, 

dan tiga platform ini adalah jembatan wajib yang akan mengalirkan 

uang ke rekening Anda tanpa perlu campur tangan manual setiap saat. 

Jembatan Pertama: Gudang Digital Otomatis (Platform Penjual 

Konten). Platform ini adalah tempat keajaiban terjadi untuk produk 

digital Anda—baik itu ringkasan ebook, checklist berbasis koleksi, atau 

laporan riset yang Anda susun dari ribuan data buku perbankan. 

Lupakan kerumitan membuat checkout sendiri. Kita akan 

menggunakan platform seperti Gumroad atau Lemon Squeezy. 

Mengapa platform ini wajib? Karena mereka menangani semua proses 

yang menyebalkan: pembayaran, pengiriman file aman (link download 

yang otomatis kadaluarsa), dan bahkan penanganan pajak penjualan 

(VAT/PPN) untuk berbagai negara. Anda hanya perlu mengunggah 

produk, menentukan harga, dan mendapatkan link. 

Langkah konkretnya sangat sederhana: Setelah Anda mengkurasi 

kumpulan pengetahuan (misalnya, template rencana keuangan yang 

diinspirasi dari 50 buku keuangan terbaik), unggah file tersebut. 

Integrasikan link penjualan dari Gumroad ke bio media sosial Anda 

atau tautkan langsung dari email. Begitu pembeli membayar, file 

terkirim secara instan. Ini adalah bisnis yang berjalan saat Anda tidur. 

Jembatan Kedua: Toko Ritel Raksasa (Marketplace Fisik Lokal)Untuk 

ribuan buku cetak Anda, Shopee atau Tokopedia di Indonesia adalah 

mesin penjualan yang tak tertandingi. Jangan buang energi membangun 

toko fisik online sendiri dari nol. Pasarraksasa ini sudah memiliki 

jutaan pembeli yang aktif mencari buku. 
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Fokus Anda di sini adalah pada volume dan logistik yang efisien. 

Gunakan fitur bundling untuk menggabungkan buku-buku bertema 

serupa (misalnya, "Paket Peningkatan Karir Perbankan") daripada 

menjual satu per satu. Pembeli menyukai nilai tambah dan kemudahan. 

Otomatisasi terbaik di sini terletak pada sistem logistik mereka. Anda 

cukup menyiapkan paket, lalu kurir datang mengambil. Manfaatkan 

fitur chat otomatis dan manajemen stok bawaan marketplace agar Anda 

tidak perlu menjawab pertanyaan yang sama berulang kali. Ini adalah 

cara tercepat untuk melikuidasi koleksi cetak Anda menjadi modal 

tunai. 

Jembatan Ketiga: Pusat Kontrol & Mesin Uang Jangka Panjang 

(Website + Email Marketing). Ini adalah jembatan terpenting yang 

sering diabaikan: memiliki aset digital sendiri. Anda harus memiliki 

sebuah ‘rumah’ yang terintegrasi dengan layanan pemasaran email 

(seperti ActiveCampaign atau Mailchimp). Ini adalah tempat Anda 

mengendalikan data, bukan pasar pihak ketiga. 

Tugas pertama Anda: Buat penawaran gratis yang tidak bisa ditolak, 

sebuah Lead Magnet. Misalnya, "3 Kesalahan Keuangan Fatal yang 

Saya Temukan dari 100 Buku Ekonomi Terbaik Saya." Tautkan 

penawaran ini di semua tempat—bio Shopee Anda, bagian bawah 

ebook gratis, dan media sosial. Saat seseorang menukar email mereka 

untuk Lead Magnet tersebut, sistem otomasinya mulai bekerja. Anda 

dapat mengatur urutan email (drip campaign) yang secara otomatis 

membangun kepercayaan selama seminggu penuh, memberikan nilai, 

dan di akhir pekan, secara halus memperkenalkan produk digital 

berbayar Anda yang dijual melalui Jembatan Pertama (Gumroad). 

Ingat, penjualan buku online yang sesungguhnya adalah tentang 

mengumpulkan email. Email adalah mata uang masa depan. Ketiga 

platform ini, jika dihubungkan secara strategis, akan 

menciptakan sebuah ekosistem bisnis yang otomatis, efisien, dan siap 

menghasilkan uang bagi Anda 24 jam sehari. Segera pasang ketiga 

jembatan ini. 
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Bab 8: Aman dan Legal: Tips Cerdas Monetisasi 

Koleksi Tanpa Melanggar Hak Cipta dan Aturan 

Pelapak 

 
 

Ini adalah bab krusial. Bisnis yang hebat dibangun di atas fondasi 

integritas dan kepatuhan hukum. Kita tidak ingin bisnis Anda ambruk 

hanya karena satu pelanggaran hak cipta. Fokus kita adalah 

memonetisasi pengetahuan dan analisis Anda, bukan konten mentah 

dari para penulis hebat tersebut.  

Doktrin Penjualan Pertama: Ini adalah penyelamat Anda untuk koleksi 

fisik. Ketika Anda membeli buku cetak, Anda memiliki salinan 

fisiknya. Anda berhak menjualnya kembali sebagai barang bekas. Jual 

koleksi fisik Anda, baik itu satuan atau paket, adalah langkah yang legal 

dan aman. Pastikan Anda jujur tentang kondisi buku saat menjual di 

platform manapun. TITIK KRITIS: Jauhi praktik menjual atau 

mendistribusikan file ebook yang Anda miliki. 

Menggandakan atau menjual ulang salinan digital adalah pelanggaran 

hak cipta yang serius, dan bisa menyebabkan denda masif atau 

penutupan permanen akun pelapak Anda. Jangan pernah, sama sekali, 

menjual folder berisi ribuan ebook. Pikirkan ini: Anda tidak menjual 

buku, Anda menjual transformasi. Uang Anda akan datang dari 

produk yang Anda ciptakan, yang didorong oleh pengetahuan dari 

koleksi tersebut. Misalnya, Anda bisa membuat "Roadmap Keuangan 

Pribadi 90 Hari" yang terinspirasi dari 10 buku keuangan terbaik Anda. 

Anda menjual Roadmap, bukan isi bukunya. Saat membuat produk 

turunan—seperti ringkasan, ulasan mendalam, atau panduan studi—

pastikan Anda selalu memberikan atribusi yang jelas. Sebutkan nama 

penulis dan judul buku yang Anda kutip atau jadikan inspirasi utama. 

Ini bukan hanya etika, tapi juga melindungi Anda dari tuduhan 

plagiarisme. 
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Jika Anda berencana menawarkan kursus online yang menggunakan 

koleksi buku Anda sebagai kurikulum, produk yang Anda jual adalah 

struktur pengajaran dan perspektif unik Anda. Gunakan buku-buku 

tersebut sebagai materi referensi wajib, anjurkan peserta membeli 

sendiri, namun jangan pernah menyertakan salinan digital buku itu 

dalam paket kursus Anda.  

Peraturan Pelapak di Marketplace sangat ketat terhadap konten digital 

yang melanggar hak cipta. Jika Anda menjual produk digital (misalnya: 

"Analisis Komparatif 5 Buku Pengembangan Diri Terbaik"), pastikan 

deskripsi produk Anda 100% jelas. Anda harus secara eksplisit 

menyatakan bahwa Anda TIDAK menjual ebook asli, melainkan hasil 

analisis dan ringkasan yang Anda buat sendiri. Periksa ulang selalu 

syarat dan ketentuan platform, seperti Tokopedia, Shopee, atau 

platform kursus online, sebelum Anda mengunggah listing. Mereka 

memiliki kebijakan nol toleransi terhadap pelanggaran kekayaan 

intelektual. Satu laporan pelanggaran dapat menghancurkan reputasi 

dan akun bisnis yang sedang Anda bangun.  

Kunci keamanannya adalah: Jual kembali buku fisik yang Anda miliki. 

Untuk digital, jual pemahaman Anda, bukan file itu sendiri. Fokuskan 

energi Anda pada penciptaan nilai tambah, bukan pada penjualan 

kembali konten orang lain. Bisnis yang aman adalah bisnis yang 

berkelanjutan. 
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Bab 9: Mesin Uang Tak Terbatas: 5 Langkah 

Mengubah Koleksi Buku Menjadi Passive Income 

Jangka Panjang 

 

 

Ini adalah momen yang sangat menarik. Koleksi buku Anda bukan 

tumpukan barang; itu adalah gunung emas yang siap Anda sulap 

menjadi aliran kas yang bekerja 24 jam sehari, 7 hari seminggu, bahkan 

saat Anda tidur. Kita tidak akan bicara tentang menjual buku bekas, itu 

kerja keras. Kita akan membangun sistem pasif. Lupakan teori. Fokus 

kita adalah 5 langkah konkret yang akan mengubah tumpukan kertas 

dan file digital menjadi Mesin Uang Tak Terbatas. 

Langkah 1: Sintesis Otoritas dan Penentuan Niche (The Extraction 

Phase). Kesalahan terbesar adalah mencoba melayani semua orang 

karena Anda punya koleksi semua tema. Itu adalah resep kegagalan. 

Koleksi Anda yang luas (ekonomi, perbankan, pengembangan diri) 

justru merupakan modal terkuat untuk menemukan irisan unik. 

Tugas Anda adalah menambang ilmu dari irisan tersebut. Misalnya, 

jangan hanya menjual tips keuangan. Jual "Metode Bankir: 7 Prinsip 

Rahasia Perbankan yang Digunakan Orang Kaya untuk Mengelola Gaji 

Bulanan." Ini spesifik, berwibawa, dan hanya bisa Anda lakukan karena 

kedalaman koleksi Anda. Ambil waktu 4 jam untuk mencatat 10 irisan 

unik tersebut. Ini adalah fondasi produk Anda. Produk ini tidak ada di 

buku mana pun secara utuh. Anda menciptakannya. 

Langkah 2: Ciptakan Aset Digital Utama (The Product Phase) 

Untuk menghasilkan pendapatan pasif, aset Anda harus digital dan 

sekali buat bisa dijual ribuan kali tanpa biaya tambahan (zero marginal 

cost). Jangan buat buku setebal 500 halaman. Buat produk solusi cepat. 

Ciptakan Toolkit atau Panduan Aksi 3 Hari. Contoh: "Peta Jalan 

Kebebasan Finansial dalam 90 Hari" yang berisi ringkasan langkah-

langkah terbaik yang sudah Anda saring dari ratusan buku sukses. Ini 

bukan ringkasan buku, ini solusi yang didukung oleh koleksi Anda. 
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Produk ini harus dijual dengan harga premium (misalnya, Rp250.000 – 

Rp500.000) karena pembeli membayar untuk kejelasan dan efisiensi, 

bukan untuk volume. 

Langkah 3: Bangun Corong Penjualan Otomatis (The Automation 

Phase) Mesin uang pasif membutuhkan sistem penjualan tanpa 

intervensi manusia. Anda memerlukan corong penjualan yang sangat 

sederhana (funnel).  

Pertama, buatlah umpan magnet (lead magnet) gratis dari koleksi Anda, 

misalnya "10 Kutipan Finansial Paling Kuat dari Warren Buffett dan 5 

Bukunya yang Wajib Dibaca." Ini dikirim gratis via email.  

Kedua, ketika seseorang mendaftar untuk mendapatkan umpan magnet 

itu, sistem email otomatis (gunakan Mailchimp, GetResponse, atau 

sejenisnya) segera mengirimkan umpan magnet tersebut dan diikuti 

oleh rangkaian 5 email persuasif (drip sequence) yang 

memperkenalkan dan menjual Aset Digital Utama Anda (Langkah 2). 

Setelah sistem ini disiapkan, Anda tidak perlu lagi menjual secara 

manual. Biarkan email yang bekerja, bahkan di tengah malam. 

Langkah 4: Eko Konten Mikro (The Traffic Phase) 

Sistem otomatis (Langkah 3) tidak akan bekerja tanpa aliran 

pengunjung. Daripada menghabiskan waktu berjam-jam membuat 

konten panjang, gunakan koleksi Anda sebagai sumber 'Eko Konten 

Mikro' harian. Setiap hari, ambil satu statistik mencolok atau satu 

mindset ekstrem dari buku perbankan atau ekonomi Anda. Ubah itu 

menjadi konten video pendek (Reels, TikTok) atau postingan singkat 

yang provokatif. Fokus pada satu insight yang membuat orang berhenti 

menggulir layar. Di akhir setiap konten, arahkan mereka kembali ke 

umpan magnet gratis Anda (Langkah 3) dengan narasi seperti: "Ingin 

tahu semua rahasia ini? Unduh Checklist gratis di bio." Ini menciptakan 

lalu lintas pasif berbasis algoritma. 

Langkah 5: Lapisan Langganan Jangka Panjang (The Retention Layer) 
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Pendapatan pasif yang paling stabil adalah pendapatan yang berulang 

(recurring revenue). Anda sudah memiliki produk utama (Langkah 2) 

dan corong otomatis (Langkah 3). Sekarang, tambahkan lapisan 

langganan. Tawarkan "Klub Ringkasan Eksekutif Bulanan" dengan 

biaya rendah (misalnya, Rp75.000/bulan). Janjikan satu ringkasan 

mendalam setiap bulan mengenai buku-buku terbaru di bidang 

keuangan atau pengembangan diri yang sudah Anda beli dan baca. 

Anda tidak perlu merangkum 50 buku; cukup satu buku yang sangat 

relevan. Sekali konten dibuat, puluhan atau ratusan pelanggan akan 

membayar bulanan. Ini adalah jaminan aliran kas yang stabil, 

mengubah pembeli satu kali menjadi sumber penghasilan seumur hidup 

Anda. Koleksi buku Anda adalah inventaris kecerdasan, bukan 

inventaris fisik. Sekarang, aktifkan sakelar digitalnya. Mulai dari 

Langkah 1 hari ini juga. 

Ringkasan Poin Kunci 

• Perubahan Mindset dan Penentuan Niche (Jalur Emas) 

• Koleksi buku Anda adalah tambang emas intelektual dan modal 

terhebat; fokus harus diubah dari mengumpulkan data menjadi 

menghasilkan omzet. 

• Lakukan Inventarisasi Kilat (30 menit) untuk memisahkan koleksi ke 

dalam Tiga Besar kategori dominan. 

• Pilih topik bisnis berdasarkan gairah (Tes Antusiasme 5 Menit) dan 

Verifikasi Kebutuhan Pasar mendesak saat ini. 

• Temukan Hyper-Niche (gabungan koleksi, minat, dan permintaan 

pasar) untuk menjual solusi spesifik, bukan sekadar buku. 

• Strategi Likuidasi Aset Fisik (Cepat dan Gesit) 

• Lakukan Kurasi Cepat dan Brutal pada buku cetak (kondisi 80%+ dan 

permintaan tinggi) untuk kecepatan perputaran modal. 
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• Terapkan Strategi Harga Dinamis (10% lebih rendah dari rata-rata 

pasar) di Marketplace lokal (Shopee/Tokopedia) untuk volume 

penjualan. 

• Gunakan Instagram sebagai etalase virtual yang memukau (foto 

cerah, deskripsi memikat). 

• Sertakan Sentuhan Personal (kartu ucapan) dalam Efisiensi Logistik 

(kemasan aman) untuk menciptakan pelanggan setia. 

• Menciptakan Produk Digital Turunan (Aksi 7 Hari) 

• Fokus pada satu masalah terbesar audiens (Operasi Pemangkasan) dan 

ekstrak 5-10 prinsip paling powerful dari koleksi Anda. 

• Buat produk digital yang sangat ringkas, actionable, dan bernilai 

tinggi: Checklist, Template, atau Panduan Ultra-Spesifik (maksimal 10 

halaman). 

• Atur harga perkenalan (Rp 49.000 – Rp 99.000) pada platform 

otomatis (Gumroad/Lemon Squeezy) untuk validasi pasar cepat. 

• Membangun Otoritas dan Pendapatan Premium • Ciptakan 50 

Ringkasan Aksi (Fokus 3D: Definisi, Detail, Diterapkan) dari buku 

paling relevan dengan masalah audiens (bukan favorit pribadi). 

• Gunakan 5 ringkasan terkuat sebagai Lead Magnet premium gratis 

untuk membangun daftar email prospek. 

• Tawarkan Kelas Eksklusif atau Konsultasi yang berbasis Hyper-Niche 

(misalnya 90 menit atau 3-5 jam sprint transformasi). 

• Terapkan Scarcity by Design (misalnya maks. 7 peserta) dan gunakan 

koleksi buku Anda sebagai bukti visual otoritas untuk membenarkan 

harga premium.  

• Sistem Otomatisasi dan Passive Income Jangka Panjang  

• Integrasikan Tiga Jembatan Penjualan: (1) Gumroad/Lemon Squeezy 

untuk otomatisasi penjualan digital, (2) Marketplace Fisik 
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(Tokopedia/Shopee) untuk volume buku cetak, dan (3) Website + Email 

Marketing (sebagai Pusat Kontrol dan aset jangka panjang). 

• Bangun Corong Penjualan Otomatis (Funnel) dari Lead Magnet gratis 

menuju produk berbayar via rangkaian email persuasif (drip sequence). 

• Ciptakan Eko Konten Mikro (video pendek atau thread) dari insight 

koleksi harian untuk menarik lalu lintas organik ke corong otomatis 

Anda. 

• Amankan Lapisan Langganan Jangka Panjang (Recurring Revenue), 

misalnya "Klub Ringkasan Eksekutif Bulanan," untuk pendapatan yang 

stabil dan berulang. • Integritas dan Kepatuhan Hukum (Aman dan 

Legal) 

• Monetisasi koleksi buku cetak bekas melalui Doktrin Penjualan 

Pertama adalah aman, tetapi harus jujur tentang kondisi buku. 

• JANGAN PERNAH menjual atau mendistribusikan file ebook yang 

Anda miliki—ini adalah pelanggaran hak cipta serius. 

• Fokuslah menjual pemahaman, kurasi, dan analisis Anda (nilai 

tambah), bukan konten mentah penulis lain. 

• Selalu berikan atribusi yang jelas pada materi yang Anda kutip atau 

jadikan inspirasi. 
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Bab X Penutup 

 

 

Selamat! Anda telah menyelesaikan perjalanan luar biasa ini. Anda 

baru saja mengubah carapandang Anda dari seorang kolektor buku 

menjadi seorang Arsitek Kekayaan Intelektual. Ingatlah selalu, ribuan 

koleksi buku Anda bukan lagi tumpukan beban, melainkan bank data 

premium yang siap diubah menjadi aliran kas yang stabil. Kita tidak 

hanya bicara menjual kembali; kita bicara tentang mengekstraksi emas 

murni dari inti sari pengetahuan yang telah Anda serap selama 

bertahun-tahun. 

Anda sudah memegang cetak biru lengkapnya. Mulai dari menemukan 

ceruk pasar (niche) yang paling tajam dari tumpukan buku 

pengembangan diri Anda, hingga merancang kursus premium yang 

sangat dicari dari koleksi ekonomi dan keuangan Anda. Kekuatan 

terbesar Anda adalah kedalaman wawasan yang orang lain tidak miliki. 

Anda tidak perlu memulai dari nol. Anda hanya perlu menyusun ulang 

dan menyajikan expertise yang sudah Anda miliki dalam format yang 

siap dikonsumsi dan dihargai mahal oleh pasar. 

Sekarang, saatnya mengubah niat baik menjadi tindakan nyata. Jangan 

biarkan ide-ide brilian ini mengendap di benak Anda. Jangan biarkan 

buku-buku itu hanya menjadi pajangan yang indah. Ubah mereka 

menjadi mesin uang yang bekerja 24 jam sehari untuk Anda. Resiko 

terbesar bukanlah kegagalan, melainkan tidak pernah mencoba 

menerapkan apa yang telah Anda pelajari. 

Ambil satu langkah paling sederhana dari buku panduan ini. Mungkin 

itu adalah langkah untuk mendeskripsikan niche Anda, atau mungkin 

membuat kerangka modul pertama untuk kursus online Anda. Lakukan 

itu sekarang. Pena ada di tangan Anda. Tulis babak pertama dari kisah 

sukses bisnis berbasis pengetahuan Anda. Masa depan Anda sebagai 

Knowledge Entrepreneur dimulai hari ini! 
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Mari kita mulai menghasilkan uang dari buku-buku hebat Anda. 

Bertindaklah! 
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Tentang Penulis 

 

 

Nama saya Alit Asmara Jaya, saat ini sebagai dosen praktisi fakultas 

ekonomi. Sebagai dosen tamu dan nara sumber dalam dalam rangka 

kegiatan akademik Fakultas Ekonomi.       

Sebelumnya sebagai profesional di bank selama puluhan tahun, dengan 

menduduki berbagai jabatan. Terakhir sebagai salah satu anggota 

Board of Director.  

Pendidikan terakhir Doktor Ilmu ekonomi. Pernah mengikuti short 

cources, workshop dan pendidikan tentang perbankan, manajemen  dan 

leadership baik di dalam dan luar negeri. 

Lahir 20 September 1958 di Denpasar Bali. Tinggal di Denpasar Bali. 

Penulis bisa dihubungi di +628311800002 atau via email : 

alit20147@gmail.com   


